OTWORZ BIZNES | ZARABIAJ!
PRZEWODNIK DLA TYCH, KTORZY CHCA
OTWORZYC BIZNES ORAZ DLA TYCH, KTORZY
OTWORZYLI BIZNES | CHCA GO ROZWINAC.

12 WSKAZOWEK OD PRAKTYKA BIZNESU
DLATYCH, KTORZY CHCA OTWORZYC | ROZWIJAC BIZNES.
BEZ SCIEMY, BEZ NIESPRAWDZONYCH TEZ.

Ten przewodnik moze Cie zszokuje, moze wkurzy, moze zasmuci, ale na pewno wzbudzi w Tobie
emocje. Zadam Ci pytania, ktére zmuszg Cie do myslenia i pokazg Ci inng perspektywe. Po co?
Zeby$ poznata rzeczywisto$¢é przedsiebiorcy. Gdy w trakcie mentoringu pracuje z mentee, zawsze
stysze: ,,0 nie! Zadatas mi pytania, o ktérych nigdy bym nie pomyslata...! Teraz wiem, na co zwré-
ci¢ uwage, na czym sie skoncentrowag!”.

Przygotowatam dla Ciebie ¢éwiczenia, ktore pomoga Ci zgtebi¢ temat. Gdy zapisujesz swoje
przemyslenia i ustalone fakty, Twoj mozg inaczej pracuje. Najpierw ja zadaje Ci pytania, potem Ty
musisz je sobie zada¢ i znalez¢ na nie odpowiedz.

Mozesz pracowac¢ na dwa sposoby. Jezeli lubisz pisaé recznie, wydrukuj ¢wiczenie i zapisz odpo-
wiedzi. Jezeli wolisz interaktywne pliki, odpowiedzi wpisuj bezposrednio w formularzu éwiczenia.
Pisz tyle, ile potrzebujesz - objetos¢ pliku dostosuje sie do ilosci tekstu, ktory chcesz zamiescic.
Nastepnie zapisz plik w swoim komputerze lub w komdrce ,,Wykonane ¢wiczenia”.
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01. Dlaczego chcesz otworzy¢ biznes? Jakie sg Twoje pobudki? | najwazniejsze: Czy chcesz zara-
bia¢? Chcesz pracowac na swoim zamiast na etacie? Chcesz budowac biznes na swojej pasji?
Uwielbiasz to, co robisz?

02. Czy mogtabys wykonywac te prace przez nastepne 10 lat? Tak/Nie. Dlaczego?

03. Skad wiesz, ze bedzie popyt na Twdj produkt? Jak mozesz to sprawdzi¢? Chcesz sprzedawac
produkty? Kup raport z Allegro (tu masz link https://tradeanalytics.pl/about i sprawdz, jakie
kategorie dzisiaj sie rozwijaja.

04. Sprawdz rynek. Kto na nim dziata i sprzedaje takie produkty jak Ty? Zréb spis tych firm i zo-
bacz, czy sg duze czy mate, od kiedy dziatajg, gdzie dziataja.

05. Sprawdz?, jakie strategie marketingowe majg te firmy. Czy sg na Facebooku, na Instagramie?
Czy majg strony WWW i kanat na YouTubie? Obejrzyj wszystko, co publikuja. Jakiego jezyka
komunikacji uzywajg? Zwracajg sie per ,pani”’ czy per ,ty”? Czy majg zaangazowanie pod
postami? Czy organizujg promocje? Jakie?

Zapisz wszystkie swoje wnioski.
Co Ci sie podoba? Co Ci sie nie podoba? Jakie masz pomysty, zeby sie wyrdzniac?
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http://tradeanalytics.pl/about

06. Jaka potrzebe klientéw zaspokaja Twoj produkt? Dlaczego klienci majg kupowac od Ciebie?
Skad to wiesz? Kim sg Twoi klienci (wiek, pte¢)? Gdzie szukajg informacji o Twoim produkcie?
W jakich social mediach szukajg informacji? Wiesz, jak to sprawdzié?

07. Jaki masz pomyst na dotarcie do klientéw? Jak bedziesz generowac sprzedaz? Czym zache-
cisz klientéw? Jak bedziesz ich pozyskiwac?
Sprawdz, jak konkurencja to robi.

08. Czy wiesz, o co pytajg klienci? Odpowiedzi na ich pytania muszg sie znalez¢ na Twojej stronie
WWW.

09. Jaka masz strategie cenowg? W ktérym segmencie chcesz by¢ ze swoimi produktami?
»1anio”? ,Srednio”? ,,Drogo”? Dlaczego?

10. Jak wyobrazasz sobie zycie przedsiebiorcy? lle godzin dziennie chcesz pracowac?
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11. lle chcesz zarabia¢? Napisze kwote i podziel jg przez cene swojego produktu. Sprawdz, ilu
klientom miesiecznie musisz sprzeda¢ produkt, i dodaj 50% - przeciez masz jeszcze koszty!
Jestes gotowa na to?

12. Widzisz juz, jakie jest najwieksze wyzwanie - sprzedaz, czyli liczba klientéw, do ktérych
musisz dotrze¢ i ktéorym musisz sprzeda¢ produkt. Ani postawienie strony, ani odpalenie
medidw spotecznosciowych nie stanowig wyzwania.

Sciskam!
Iza
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